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PROGRAMA NACIONAL 'BE.ACELERACAO DE STARTUPS
PRESENCA LOCAL E GLOBAL '/ PROJETOS NACIONAIS E INTERNACIONAIS

FINANCIAMENTO P,D&I / INFRA-ESTRUTURA / MENTORADO / GESTAO / VENDAS
ACESSO A INVESTIDORES E AO MERCADO / SERVICO DE SUPORTE LEGAL E FINANCEIRO

Instituido por meio da Portaria MCT Ne¢ 721 DE 10/10/2012




HISTORICO

¢

Em 2012, o MCTI realizou estudo sobre programas de
fomento para empresas de base tecnoldgica (startups)

Para fomentar startups, nao basta dinheiro. As

empresas precisam de acesso a mercado.
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Investimento
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QUEM PODE PARTICIPAR

Empresas brasileiras ou
internacionais com 0 a 4 anos de
constituicao™®, que desenvolvam uma
solucao inovadora utilizando
software, hardware ou servigos de
Tl como componente-chave desta
solucao

*As empresas brasilieras devem estar formalmente constituidas (com
CNPJ) no momento da submissao.
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D superplayer

O Superplayer é uma das maiores radios online em
audiéncia do Brasil com mais de 2 milh&es de acessos
por més. Nela, os usudrios encontram estacdes de
radio personalizadas e listas feitas por
especialistas, para cada momento do seu dia. As
listas sdo classificadas por género musical

(blues, rock, jazz...), tipos de atividade (para
correr, focando no trabalho, jantar a luz de velas) e
sentimentos (feliz, motivado, desiludido...).

Sendo um dos primeiros produtos munaiais focado em Cﬂn hega 0 Za,k

listas de musicas, o Superplayer diferencia—se da
concorréncia pela conveniéncia, resultado da
exceléncia :

do produto.

E so dar play.

Para estudar, jantar com a
namorada, dangar com os amigos,
ou apenas relaxar, o Superplayer
tem a musica ideal para cada

momento.




Empowering farmers

A data collection and analysis tool to improves performance on meat, milk
and genetics production.

”)Redpointeventures




S n a p B uy : Product Recognition Platform

Using three different technologies plus a face recognition
algorithm and the largest catalog of products in Latin
America, the platform searches for the exact match.

The more customers use the platform the more
accurate it gets (Machine Learning).

S e e
“UEEEEEEY
OR (Object Recognition) Image Gridding Vectorization
& Process (Imagetracing)
OCR (Optical Character
Recognition)
a2 T 2w Saraiva Patent submitted in US
NETSHOES ¥ dafiti
? PAST] Our technology helps people to use
extira ubMmarino H
Lo mobile phone cameras to search,

Walmart >/<  @Fasi® discovery and buy.
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Acesso as
Bolsas de melhores Visto para
P, D& 1 aceleradoras estrangeiros

Hubs Networking, Aces Demo Days
internacionais em so ao mercado e nacional e
SF, NY & US$ 500K+ em internacional

Singapura, missde beneficios de

S 1nternacionails parceiros
+ Startup Global
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PARCEIROS de BENEFICIOS
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Eficiéncia

A

Quantidade de Grupos

Capacidade
Operacionalizar

Especificidade
do trabalho

L s 0

# Grupos



Globais

COLETA DE DADOS

Especificos do Grupo

Descricao da empresa, setor e
indicadores coletados em todas as

startups do programa:

= # Colaboradores
= |nvestimento Total Captado
= Receita Operacional

Pequena quantidade de indicadores
coletados que serao baseados nas
caracteristicas do grupo a qual
pertence a startup:

= One Metric That Matter
= Qutros indicadores de suporte

Periodicidade: A cada 4 meses
Referéncia: Dados sempre historicos




ESTAGIO DE DESENVOLVIMENTO

Validacao
do Clliente
Descoberta ( 1 Criacao Construcao
do Cliente em testar Clientes Beta Monetizacdao _ dos Clientes _ da Empresa
Tdeia Primeiro MVP que teste

do negéceio

as hipdteses do negécio
(inclusive concierge)

Receita trimestral > R$ 150k

1. Produto desejavel e ou

possiveis clientes

1. Testes do produto com
replicavel Aporte unico > R$ 1m

B2C: mais. .de. 10.000.usudrios
B2B com receita anual por cliente < R$ 6.000: 20 clientes testando a
solucéo
B2B com receita anual por cliente > R$ 6.000: 10 clientes testando a

solucao I

1. Publico—alvo e proposta
de valor definidos
e

2.1. Receita trimestral > R$ 30k

ou
2.2 Mais de 50. 000 usudrios




DEFINICAO DOS GRUPOS

Validacao
do Clliente
Descoberta ( 1 Criacéao Construcéo
do Cliente em testar Clientes Beta Monetizacao _ dos Clientes _ da Empresa
é @ ®

1. B2C nao
testado

2. B2B nao
testado

3. B2C em teste
6. Escala com

venda unica

4. Marketplace em teste

/. Escala com
5. B2B em teste venda recorrente

1. Publico—alvo e proposta
de valor definidos

e

ou
2.2 Mais de 50. 000 usudrios

1. Testes do produto com
possiveis clientes 2.1. Receita trimestral > R$ 30k




7. Escala com venda recorrente

Startups com produtos validados no mercado

Tamanho médio da equipe: 8,5 pessoas

Indicadores de referéncia:

e modelos de monetizagéo baseados em Faturamento/funcionario: R$ 4.009/colaborador

Empresas com investimento: 26%
VendaS recorrentes' Investimento médio: R$ 1.720.687

Serao privilegiadas as startups de melhor desempenho desse grupo.

Realidade:
1. Produto escalavel e com uma base de clientes mensais;
2. Necessidade de aumentar a base de clientes;

Principais desafios:
1. Ampliar vendas;
2. Ampliar o LTV;
3. Bater o break-even operacional;

Principais métricas:
1. Receita Operacional
2. Numero de clientes




RELATORIOS INDIVIDUAIS PERIODICOS




Validacao
do leente

Descoberta [

1

Clientes Beta Monetizacao

Criacio Construgao

dos Clientes da Empresa

do Cliente iem testar

Parcerias oferecidas de acordo com performance

| CLIENTES |

ACESSO A INVESTIDORES |

INSERCAO NA MIDIA

SOFTWARES, TREINAMENTOS E CONTATOS PASSIVOS




\
v

RESULTADOS

das

TURMAS 1, 2 e 3




INSCRICOES STARTUPS APOIADAS

Internacional

Internaciona
18

21%

acional
9% Nacional
125
PRINCIPAIS SETORES MODELOS DE NEGOCIO
19 Educacao
71 SaaS 8 Equipamentos e Hardware

16 varejo

10 Transporte e Logistica 39 Marketplace 6 E-Commerce

10 Saude 13 Ampla base de 6 Games
usuarios
09 Eventos e Turismo

S¥OLER

09 Moda e Beleza



INVESTIMENTOS
(dezembro/2015)

R$89,7 M iz performa

7)Redpointeventures

P

5 |
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RS 27,0M Vox

KaszeK

R

‘ Google Developers
58 M )] Launchpad Accelerator
| T |

Publico Investidores Externos 34%

Das Aceleradoras W Captado Externamente Do Governo das startups captaram

novos investimentos

(143 startups — Turmas 1,2 e 3 — 14 encerradas)
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RECONHECIMENTOS

A STARTUP
"  *RATIONS

“ EYBuilding a better
working world

Case apresentado na Coréia do Sul
em 2014

Young Entrepreneurs’ Alliance

Programa citado como exemplo de
boa pratica internacional no

Buenos Aires quesito “Acesso a investimento”
de estudo elaborado pela
Ernst&Young sobre
empreendedorismo para a
juventude.

Programa do governo da cidade de
Buenos Aires com
aceleradoras, inspirado no Start-Up
Brasil

STARTUPI X

INOVAGAD « TECNOLOGIA » NEGOCIOS

202 Concurso Inovagao

Eleito em 2013 e 2014 uma das na Gestdo Publica Federal
inicilativas que mais
contribuiram para o

Start—-Up Brasil ficou
entre os 11 vencedores
de 102 propostas

enviadas. 43

ecossistema de startups do
Brasil



info@startupbrasil. org. br

startupbrasil. org. br

OBR :[ GADO f Fb. com/startup br

W @startup br
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